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4 IL RAGIONAMENTO I RISULTATI
I D EA E N I AL IL PUBBLICO PUO RISPARMIARE SPETTATORI CRESCIUTI DEL 15%
EINTANTO | GESTORI RIESCONO GLIINCASSI DEL BAR DEL 10%
ARIEMPIRE PIU POLTRONE LE PREVENDITE RADDOPPIATE

COME FUNZIONA
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DinamiTick, creata da Federico
Quarato, Milo Corcione, Marco Alo e
Massimo Dell’ Erba, propone un

dip to
le im| rese cul!urall It softwapse
considera 40 variabili: dal tem
che fa agli attori del film
in programma [qui alcuni d| quelu
proiettati

a quel chesenw?a sui som(

Al Plinius spopola il prezzo «dinamico»

Ora s’allarga a 5 giorni (e altre 2 sale)

Sconti a chi prenota pnma come in aereo: i ricavi salgono del 13%

di LUCA ZORLONI

~MILANO -
CHI PRIMO ARRIVA, meglio
alloggia. O, per amore di precisio-
ne, meno paga Un pnncnplo or-

unavncanzu,unvoloounvmggm
in treno. Ma rivoluzionario se ap-
plicato al cinema. E che il
pmblm ¢ lo stesso. Per i gestori,
eugue le poltrone, siano esse
di una cabina di un aeropla-

no o quelle di un sala di proiezio-
ne. Per i client, i Ede
proprio sulla scia di questa equa-
zione che lo scorso maggio il cine-
ma Plinius di Milano ha deciso di

NELL'HINTERLAND

Ticket variabile nei feriali
anche a Le Giraffe di Paderno
e al Movie Planet di Busnago

GLI <KINVENTORI» Federico Quarato,
DellErba e Milo Corcione che hanno proposto I’nlgoritm

Marco Alo, Hnﬁmo

di e parchi di divertimento. «Ne-
gli Stati Uniti c’2 qualche proget-
to realizzato ¢ qualche esperimen-
10 & in corso in Germania - spiega
Federico Quarato, fondatore e am-
ministratore delegato di Dinami-
Tick - Ma il Plinius & il primo ci-
nema in Europa meridionale ad
aver adottato un sistema di prez-
mbﬂe:ﬁe Non sara pitt 3«‘)19
. Oltre alle Giraffe, un multi-
sala in piena regola con 13 scher-
mi e collegamento a un cemm
commerciale, ha adottato I’
mo di DinamiTick anche i
vie Planet di Busnago, in pmvm-
cia di Monza.

1 NUMERI del cinema italiano,
d’altronde, non sono confortanti:
le sale in genere si riempiono al
13% e in media uno spettatore vi
entra 1,6 volte I’anno. Per questo
un sistema che abbassa il prezzo
su chi prenota in anticipo pud aiu-

spenmenmrcunsmemadxp siaal botteghino) del 13%e unin-  dallunedial venerdi., Ene potran-  tare a riportare pubblico in sala.
variabili. O dinamici, da]l’mglae dotto, ossia gli introiti del bar, in  no beneficiare anche i clienti del «Lavoriamo molto sul sistema di
dynamic pricing. crescita del 10%. Numeri che han-  secondo cinema che fa ai  prenotazionionline —spiega Qua-
no soddisfarto le aspettative della  Dattilo, Le Giraffe di o rato - Al Plinius le prevendite

UNA FORMULA che & piaciu- famiglia Dattilo, che gesti ilci-  Du Dietro 1 hanno segnato un incremento
ma?o a fine settembre il nema, tanto da convincerlaainve-  ¢'2 unastartuy ml.la.n Dma.mx- 105%. Salvatore Dattilo, titolare
viale Abruzzi ha regi-  stire sul biglietto dinamico. Iltic-  Tick, che ha lPobxetuvo diallarga-  del cinema, spiega che c’¢ molta
slnto, nellordine, un aumento  ketaprezzo variabile nonsiacqui- reisistemi di pagamento dinami-  attesa per i prossimi mesi: «Da set-
del 15% dell’aﬁluenm sterd pill solo il venerdi, come in  co anche allindustria della cultu-  tembre a marzo si entra nella sta-
ori, un incremento dei ricavi dal- questi primi mesi di lancio, ma rae delPintrattenimento: cinema,  gione calda. E a Paderno mi aspet-

lx vendita dei biglietti (sia online  per tutta la settimana lavorativa, teatri, sale concerti, ma anche sta-  to numeri alti».

IL SISTEMA UN PROGRAMMA VALUTA QUARANTA VARIABILI E STABILISCE IL COSTO DELLINGRESSO

Dal meteo al cast, un incrocio di dati per il biglietto migliore -

UNALGORITMO che analizza quaranta va-
riabili. Come il meteo, che da solo ne conta
cinque. Gli artori che recitano nella pellicola.
Quello che si dice sui social network, del film
e, pittin le, di attualita. E att que-
sto sofisticato incrocio di dati che la tecnolo-
gia di DinamiTick sforna il prezzo che paghe-
ra uno spettatore al cinema.

LA STARTUP nasce dall’idea di quattro gio-
vani, Federico Quarato, Milo Corcione, Mar-
co Alo e Massimo Dell’Erba. Giornalista il pri-

ecomunicare for DynamiTick—- Press clipping

mo, consulente di marketing il secondo, tra-
der e analista il terzo, ingegnere informatico
Pultimo. Tutti convinti di un’evidenza: per
massimizzare i ricavi, il prezzo non pud essere
uguale per tutti.

COME una poltrona in prima fila non costa
quanto P'ultima in molti teatri, cosi i giorni di
pioggia premiano I'intrattenimento al coperto
o ci sono servizi che in un determinato mo-
mento hanno una domanda maggiore. Per so-
stenere il cinema, di recente il ministero dei
Beni culturali ha promosso I'ingresso a due eu-

1o ogni secondo mercoledi del mese, una cam-

denominata « eche hada-
o Et‘;om risultati nelle prime settimane di set-
tembre.

MA SIRISCHIA di riempire le poltrone sen-
DinamiTick & partita dal cine-

ma ma sta trattando anche con teatri per allar-
ﬂr:]ll’uso del I3}.10 &a]f(l)‘r‘lluno La Ifamp, che
e e il fon enture, ha aperto un
mund(: dzsgén;ﬂammmemo cual due :‘?anchc la pri-
ma, euro, si & chiusa ad agosto men-
crelamnda,da%m:heum,éalleﬁslﬁmh.u

L’esperlnenb'
- Damaggio a fine
_ settembre il multisala di
. viale Abruzzi ha adottato
© il «prezzo dinamico» ogni
~ venerdi. E il primo cinema
~ dell’Europa meridionale,

- Ifuturo
It biglietto dinamico sara
- esteso a tutti i giorni feriali
- einunaltrocinemadella
~ famiglia Dattilo. Anche
un multisala in Brianza
ha adottato il metodo. Gli

~ inventori lo propongono
- ancheaiteatri
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